EL CONSUMO EN MEKICO Y SUS RUTAS DE
MERGADO

OBJETIVO GENERAL

Estrategias de
Comercializacion

Explorando cémo las
empresas se
conectan con los

consumidores Enfocandose en el

desarrollo de
conexiones
comerciales sdlidas

Rutas de
Mercado

Comprendiendo los
diversos canales a
través de los cuales
los productos llegan
a los consumidores

TEMARIO

F. Relaciones Comerciales

[[3[' Habilidades para gestionar interacciones
comerciales efectivas

Métodos para entregar productos al mercado

Estrategias para introducir productos en el
mercado
y Canales de Venta

@ Andlisis de mercados minoristas y fuera de
casa

e Comprension del Consumidor

@-@ Perspectivas sobre comportamientos y
preferencias de los consumidores mexicanos
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